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Curso
Inscreva-se no 
Curso de Gestão Comercial 
da ACIP

Turismo
Associação é 
representada no Workshop 
de Turismo Rural

Score
Confira 10 dicas 
para aumentar o 
seu Score

Com participação do público, 
ACIP sorteia R$ 45 mil em prêmios
Foram mais de 50 oportunidades oferecidas aos consumidores; sorteios realizados no dia 5 

foram transmitidos ao vivo e registrados em tempo real no site da ACIP. Pela primeira vez, três 
clientes foram sorteados duas vezes
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Editorial

Sérgio Luiz Moreira
Presidente Executivo

2018 foi mais um ano de importantes ações da ACIP. Não 
medimos esforços para promover uma campanha de sucesso 
que resultou na participação de aproximadamente 80 
estabelecimentos comerciais e 250.000 cupons preenchidos 
pela população.

Agradecemos todos os lojistas e clientes que acreditaram 
e participaram desta relevante ação que teve o objetivo de 
fortalecer o comércio e prestar importante apoio aos setores 
da indústria e da agricultura de Piedade, contribuindo, desta 
forma, com o crescimento econômico do Município.  

Mantivemos parcerias com instituições, poder público e 
privado para seguir com a realização de projetos, como por 
exemplo a iluminação e decoração de natal nas praças e 
ruas da cidade que ocorreu em dezembro passado, além da 
promoção de constantes palestras, cursos e oficinas que ao 
longo do ano levaram mais conhecimento para centenas de 
profissionais.

Com entusiasmo, união e determinação dos nossos 
diretores, colaboradores, associados e parceiros, temos 
a certeza de que 2019 será um ano ainda melhor e 
continuaremos no caminho de uma instituição forte. Vamos 
prosseguir levando sempre uma mensagem positiva e 
trabalhar com criatividade, oferecendo oportunidade a todos.

A ACIP deseja a todos um ano novo repleto de sucesso, 
prosperidade e realizações.

Realizações e prosperidade
Associação Comercial e Industrial de Piedade
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Curso

Participe do Curso de 
Gestão Comercial promovido

pela ACIP 
Aulas estão previstas para iniciarem em março, ocorrerão à noite, duas 

vezes por semana e o período do curso é de 9 meses

A Associação Comercial e Industrial de Piedade (ACIP) 
realizará Curso de Gestão Comercial para empresas e pes-
soas associadas e não associadas à entidade. 

O curso é voltado para funcionários que trabalham 
praticamente em todos os departamentos de uma orga-
nização. Também para aqueles que são responsáveis pela 
comunicação de previsões e demandas aos fornecedores, 
efetuam controle quantitativo e qualitativo de produtos 
e procedem a sua armazenagem no estabelecimento 
comercial. As aulas ainda atendem os profissionais que 
operacionalizam planos de marketing e comunicação, lo-
gística, recursos humanos e comercialização.

O objetivo é formar profissionais que apresentem um 
conjunto de competências pessoais gerais trabalhadas ao 
longo da programação didática. 

Foto: Divulgação

A previsão de início do curso é para março de 2019 e 
terá duração de 9 meses. A mensalidade será R$ 50,00 
para associados à ACIP e R$ 75,00 para não associados. As 
aulas serão ministradas duas vezes por semana (segunda 
e quarta), das 19h às 21h. Os alunos recebem materiais 
apostilados, contendo linguagem prática e dinâmica e 
são permanentemente acompanhados pelo orientador 
de aprendizagem e Gerente Comercial da ACIP, Marcos 
Sanctis, que será o responsável pela organização das au-
las, mediação, registros de frequência e o apoio aos alunos 
durante a realização de atividades de estudo, pesquisa, 
debate e avaliação de aprendizagem nas aulas. 

As pessoas interessadas em participar do curso podem 
entrar em contato com a ACIP pelo telefone 3344-9770 ou 
diretamente com Marcos pelo celular 9 9143-1357.

NOVOS ASSOCIADOS

MARIA TOMIE MATA - MEI
TARDELLI &  MAYMONI CORRETORA DE SEGUROS -  LTDA
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A OuroFert fica na Rua Sebastião Pereira, 105, Centro

 Única loja do segmento com dois agrônomos no balcão

OuroFert Comércio de Agroquímicos

Na OuroFert você encontra defensivos agrícolas, linha 
química verde, nutrição foliar, organomineral, fertilizantes e 
corretivos de solo, analise e interpretação de solo, insumos 
agropecuários, ferragens, fitilhos, lonas, arames, botinas, 
bombas, cordas, mangueiras, produtos e acessórios para 
irrigação, plasticultura, sacolas de substrato (slebs) para 
estufas semi-hidropônicas e uma completa linha de pesca 
esportiva. A loja trabalha com uma grande variedade de 
marcas e a entrega é instantânea. 

Atuante no mercado piedadense há três meses, a 
OuroFert conta com uma equipe especializada para prestar 
um atendimento de qualidade aos seus clientes. “Nossa 
assistência técnica é diferenciada. Somos a única loja do 
segmento com dois agrônomos no balcão”, destaca Alfredo 
Watanabe, Engenheiro Agrônomo da loja. A motivação para 
abertura deste negócio em Piedade surge por conta do gran-
de potencial agrícola do município. “De todos os mercados 

Fotos: J.A Comunicação

existentes no Estado de São Paulo, Piedade e Ibiúna são os 
dois melhores celeiros de HortiFruti (HF). Não existem luga-
res melhores”, aponta Watanabe. A OuroFert conta com 18 
funcionários. “Montamos uma equipe de trabalho especia-
lizada em HF. É uma loja que oferece produtos e serviços 
específicos de acordo com as necessidades do agricultor 
local”, complementa.

Para o mês de janeiro, a OuroFert prepara a inauguração 
de mais uma unidade na cidade de Guapiara. Também se-
rão iniciados neste ano os trabalhos de assistência técnica 
com Engenheiro Agrônomo em Ibiúna. “Pretendemos ainda 
realizar palestras voltadas ao agricultor conforme o desen-
volvimento do trabalho”, finaliza Watanabe. 

A OuroFert atende das 8h às 18h, de segunda a sexta-fei-
ra, e aos sábados das 8h às 12h. Você pode entrar em con-
tato pelo telefone 3244-1250. A loja fica na Rua Sebastião 
Pereira, 105, Centro.
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Formatura

Formatura do curso técnico em Alimentos é 
realizada no Auditório da ACIP

O Auditório “Helmut Kurt Schneider”, da Associação 
Comercial e Industrial de Piedade (ACIP), recebeu a cerimô-
nia de formatura dos alunos do curso Técnico em Alimentos, 
da Etec Piedade. O evento ocorreu no dia 21 de dezembro 
e contou com a presença do presidente da ACIP, Sérgio Luiz 
Moreira, e do Diretor de Eventos, José Fernando Rosa Maciel. 
Fotos: J.A Comunicação

Quem realizou a entrega dos certificados foi o Diretor da 
Etec Reginaldo Marcos Martins ao lado dos professores do 
curso. No dia 22 de dezembro, a Etec formou também os 
alunos do Técnico em Administração Integrado ao Ensino 
Médio e Técnico em Alimentos Integrado ao Ensino Médio. 
O evento foi realizado no Kaikan.

Turma de Técnico em Alimentos Sérgio Luiz Moreira, presidente da ACIP, 
marcou presença no evento

Alunos receberam certificado das mãos 
de diretores e professores da Etec
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Sorteio da Campanha 2018 dá Sorte

Crianças sorteiam os cupons

R$ 45 mil em prêmios são sorteados aos 
participantes da Campanha 2018 dá Sorte

Com a participação de grande público, a Associação 
Comercial e Industrial de Piedade (ACIP) promoveu sorteio 
de R$ 45 mil em vales-compras da Campanha “2018 dá 
Sorte” que fez referência ao Natal. A ação aconteceu no 
dia 5 de janeiro, no Calçadão, e contou com as presenças 
do presidente da ACIP, Sérgio Luiz Moreira e dos diretores 
Edno Aparecido de Souza, José Fernando Rosa Maciel e Jair 
Fresneda. Foram sorteados 50 vales-compras de R$ 500,00, 

dois vales-compras de R$ 5.000,00 e um vale-compra no va-
lor de R$ 10.000,00. Neste ano a ACIP inovou e fez transmis-
são ao vivo dos sorteios pela sua página do Facebook e em 
tempo real registrou os nomes dos ganhadores no Site da 
Associação. Pela primeira vez três consumidores foram sor-
teados duas vezes. A sortuda Alessandra Yuri Ogata Rojo, do 
Bairro Centro, ganhou R$ 10.000,00, o maior prêmio ofere-
cido pela Campanha, além de mais um prêmio de R$ 500,00. 
Ela adquiriu os cupons na empresa Centro Automotivo 
Pontal. Outra mulher que tirou a sorte grande foi Lecioni 
Aparecida de Brito Maciel Santos, do Bairro Centro, que ga-
nhou dois prêmios de R$ 500,00. Ela adquiriu seus cupons 
no Supermercado Pereira Matriz. Antonio D. Matheus, do 
Bairro Paulas e Mendes, também foi sorteado duas vezes e 
ganhou dois prêmios de R$ 500,00. Ele adquiriu seus cupons 
no Moreira Supermercados. 

Os dois ganhadores dos vales-compras de R$ 5.000,00 fo-
ram: Uilton S. Alves, do Bairro Ortizes (Supermercado Pereira 
Matriz) e Luiza S. K. Kudo, do Bairro dos Pintos (Comercial 
Branquinha). 

O presidente da ACIP destacou que a Campanha foi um 
sucesso que junto à diretoria da entidade já estuda uma 
nova ação para 2019.

Misturando os cupons

Um dos ganhadores do prêmio de R$ 5 mil

Momento que foi sorteado o prêmio de R$ 10 mil

Um dos ganhadores do prêmio de R$ 500,00

Presidente da ACIP e diretores

Uma das ganhadoras do prêmio de R$ 500,00

Fotos: J.A Comunicação
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   Confira os Ganhadores da Campanha 2018 dá Sorte 
    3º Sorteio - Natal - 05/01/2019 

 Prêmio  Ganhador  Bairro  Loja 

R$ 10.000,00 (em vales-compras)  Alessandra Yuri Ogata Rojo  Centro  Centro Automotivo Pontal 
R$ 5.000,00 (em vales-compras)  Uilton S. Alves  Ortizes  Sup. Pereira Matriz 
R$ 5.000,00 (em vales-compras)  Luiza S. K. Kudo  Pintos  Comercial Branquinha 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Helena Maria Raimundo  Oliveiras  Robell Calçados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Jonas da Silva Alves  Miguel Russo  Adroaldo Mat. Elétricos 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Alessandra Yuri Ogata Rojo  Centro  Centro Automotivo Pontal 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Ivana V. Berger Marques  Vila Olinda  Kami Utilidades Domésticas 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Maria L. Caetano  Vila Heraldino  Marilda Lingeries e Pijamas 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Rita F. M. Camargo  Soares  Sup. Pereira Filial 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Lecioni Aparecida de Brito Maciel Santos  Centro  Sup. Pereira Matriz 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Sandra Prestes de Oliveira  Centro  Farma Cimco 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Elaine Correa  João Garcia  Sup. Pereira Matriz 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Antonio D. Matheus  Paulas e Mendes  Moreira Supermercados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Damila Cristiane de Almeida  Jurupara  Iolanda Modas 
R$ 500,00 (em vales-compras)  AMAP  Vila Olinda  Caixaria Liberdade 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Marli Aparecida Godinho  Ortizes  Edir Tomioshi 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Elaine P. Domingues  Paruru  O Barulhão 
R$ 500,00 (em vales-compras)  João Carlos Vieira Pires  Ciriaco  Sup. Pereira Filial 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Nelson Alves dos Santos  Ayrton Senna  Com. Branquinha 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Ana Paula Godinho da Silva  Vila Maria  Iolanda Modas 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Ezequias Pires de Oliveira  Jurupara  Girotto Doces 
R$ 500,00 (em vales-compras)  José Aparecido Cardoso Junior  Centro  Anchieta Center 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Ester Lopes Teixeira  Sarapui dos Luz  Sup. pereira Matriz 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Alexandre Quaresma André  Vl. Eraldino  Rogério Calçados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Joelma de Oliveira Ferreira  Vila Maria  Sup. Pereira Matriz 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Vanderleia de J. Pereira Leme  Ressaca  Sinhá Moça 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Claudiney de Paula Leite  Cotianos  Rede Bom Lugar 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Marcia de Oliveira Mariano Aires  Vl. Quintino  Moreira Supermercados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Caique Gabriel Leite Soares  Moreiras  Iolanda Modas 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Fabio Oliveira da Silva  Parque da Torre  Ótica Officer 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Maria Luiza de Souza  Parque da Torre  Robell Calçados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Antonio D. Matheus  Paulas e Mendes  Moreira Supermercados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Célia Schneider  Centro  O Boticário 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Iraci Xavier de Camargo  Vl São José  Bella Massa 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Luiz Carlos Pereira  Vila Maria  Sup. Pereira Matriz 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Amarildo Antonio Fernandes  Sarapui de Cima  Agroforte 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Maria Aparecida Garcia Medeiros  Furnas  Ci Mendes Mat. P/ Construção 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Suely Tardelli dos Santos  Centro  Rogério Calçados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Lecioni Aparecida de Brito Maciel Santos  Centro  Sup. Pereira Matriz 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Alan Sandro Lemes  Paulas e Mendes  Auto Posto César 
R$ 500,00 (em vales-compras)  José Augusto Dias de Moraes  Sarapui dos Godinhos  Becker e Costa 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Isabeli Barbosa  Funil  Tropical Calçados Filial 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Rosana A. S. Amaral  Vl. Amancio  Óticas Carol 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Lourdes G. Nunes  Paulas e Mendes  Moreira Supermercados 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Alexandres Vieira Antunes  Lageado do Salto  Auto Posto César 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Elisangela Aparecida de Paula  Ciriaco de Baixo  ED Mais 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Doralice Fernandes  Sarapuí de Cima  Agroforte 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Antenor Batista  Vila Maria   Auto Posto Basílio 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Angelo Marcos Fidelis  Cotianos  Rede Bom Lugar 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Cristina de Fátima Oliveira  Ortizes  Loja Cristal 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Laercio Torres  Juruparazinho  Jumaf 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Cássia Vieira Maria  Furnas  Loja Cristal 
R$ 500,00 (em vales-compras)  Gislaine Castilho  Buenos  Tropical Calçados 

 

Sorteio da Campanha 2018 dá Sorte
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Eventos

Banda Sinfônica Lira São João 

Caravana passa pelo Centro de Piedade

Banda Blackburn 

Público fotografa personagens de Natal 

Grande público na Feira Noturna 

Urso polar chama a atenção de todos

Rock Sinfônico e Feira Noturna 
atraem grande público

Caravana de Natal da Coca-Cola encanta o público

O Rock Sinfônico uniu a Banda Sinfônica Lira São João com 
os corais infantil, juvenil e adulto e a Banda Blackburn em 
uma noite que envolveu pessoas de todas as idades, no dia 
14 de dezembro na Praça de Eventos da Rodoviária. 

O evento foi realizado pela Prefeitura e aconteceu ao lado 

Crianças, jovens, adultos e familiares prestigiaram a Caravana 
de Natal da Coca-Cola em sua sexta passagem em Piedade. A 
tradicional carreata decorada com iluminação natalina atraiu e 
encantou muitas pessoas nas ruas. Personagens como o Papai 
Noel e o notável Urso Polar despertaram a emoção do Natal em 

Fotos: J.A Comunicação

da Feira Noturna dos Produtores de Piedade. Quem passou 
pelo local pôde aproveitar a feira e também o espetáculo, 
que atraiu grande público. 

A Feira Noturna dos Produtores de Piedade acontece toda 
sexta-feira, das 18h às 21h.

quem os acompanhava. O evento aconteceu no dia 14 de de-
zembro, com saída do Portal das Águas às 21h30 e seguiu pelas 
principais ruas da cidade. A concentração de público ocorreu 
na Praça da Matriz. O evento foi promovido pela Sorocaba 
Refrescos com apoio da ACIP e Prefeitura.



Janeiro / 2019 9

Eventos

Sérgio Moreira, palestrantes e autoridades municipais

Alunos que receberam certificados, profissionais do setor e autoridades municipais

Presidente da ACIP participa do Workshop 
de Turismo Rural realizado em Piedade

ACIP é representada na entrega de certificados do 
Projeto Setor Segmento Turismo do SEBRAE

O presidente da Associação Comercial e Industrial de 
Piedade (ACIP), Sérgio Luiz Moreira, participou do Workshop 
de Turismo Rural realizado no dia 13 de dezembro, na Pousada 
Recanto Primavera. O evento foi promovido por meio de par-
ceria entre Prefeitura – Diretoria de Turismo, Serviço Nacional 
de Aprendizagem Rural (SENAR), Sindicato Rural e apoio ACIP.

Sérgio destacou a relevância do evento para Piedade e para-
benizou autoridades municipais, empresários, profissionais do 
segmento turístico e os organizadores por esta importante ação 
para o desenvolvimento do turismo do município. O Workshop 
ainda contou com representantes do Conselho Municipal de 
Turismo (COMTUR) e de outras representatividades. Durante 
o evento foram realizadas palestras e mesa redonda com em-
presários dos Roteiros Turísticos da Vila Élvio e da Represa de 
Itupararanga.

A Associação Comercial e Industrial de Piedade (ACIP) esteve 
representada pelo seu presidente, Sérgio Luiz Moreira, na en-
trega de certificados do Projeto Setor Segmento do Turismo re-
alizado no dia 13 de dezembro, na Pousada Recanto Primavera. 
A cerimônia contou com a presença do prefeito José Tadeu 
de Resende (PSDB). O Projeto foi promovido por cerca de seis 
meses e os empreendedores tiveram a oportunidade de parti-
cipar de cursos, oficinas, palestras e consultorias relacionadas 
ao turismo. A certificação foi entregue para 20 pessoas liga-
das diretamente às empresas do ramo turístico. O Projeto foi 
promovido por meio de parceria entre SEBRAE Aqui Piedade, 
Prefeitura, ACIP, Sindicato Rural e Associação dos Pequenos 
Produtores Rurais de Piedade (APRUPI).

Fotos: J.A Comunicação
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Palestra

Evento conta com participação de empresários e colaboradores
de diversos segmentos do comércio

SEBRAE promove palestra 
Planeje Seu Sucesso

O SEBRAE AQUI Piedade promoveu a palestra Planeje Seu 
Sucesso para 2019, realizada no dia 10 de dezembro, no 
auditório da Associação Comercial e Industrial de Piedade 
(ACIP). O evento contou com participação de empresários 
e colaboradores de diversos segmentos do comércio local. 

O palestrante Carlos Alberto Júlio falou sobre a importân-
cia de se preparar e definir estratégias para atenuar riscos, 
identificar oportunidades e corrigir rotas tanto para um 
negócio que já existe ou para o nascimento de uma ideia. 
Destacou o cenário econômico para 2019, como sair na fren-
te e obter vantagem competitiva em tempo de mudança e 
mostrou como gerir o negócio com simplicidade, mas foca-
do em resultados.

Foto: J.A Comunicação

Fotos: J.A Comunicação

Crianças e familiares fotografam com Papai Noel

Muitas crianças, amigos e familiares fotografaram com o Papai Noel em sua 
“Casinha” instalada no Calçadão pela Associação Comercial e Industrial de Piedade 
(ACIP) no mês de dezembro. Foram dias de surpresas e felicidade  para dezenas de 
pessoas que passaram pelo local.   
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Dicas

10 dicas para aumentar o seu Score
Um assunto que tem sido bastante recorrente nas nossas vidas é o 

Score do Boa Vista SCPC. Pensando nisso, elencamos aqui 10 dicas para 
aumentar o seu Score. Confira.

Para que serve o Score O Score é vinculado ao CPF, e foi criado para 
a análise de risco de um consumidor. Ou seja, calcular a probabilidade de 
alguém honrar os seus compromissos pelos próximos doze meses. Essa 
pontuação é calculada pelas agências de proteção ao crédito, como a Boa 
Vista, e serve para que uma instituição financeira libere ou não o crédito 
para você.

Entretanto, as empresas de proteção ao crédito não divulgam como 
chegam nessa pontuação. Elas possuem bancos de dados próprios, e 
analisam automaticamente através de modelos estatísticos. Essa prática 
é amplamente utilizada no mundo inteiro.

A pontuação vai de zero a 1.000 pontos. Um Score de 300 pontos in-
dica alto risco de inadimplência, entre 300 e 700 pontos médio risco, e 
acima de 700 pontos é um bom Score.

1) Faça a consulta do seu Score Tendo essa informação, é mais fácil de 
saber o quanto você precisa aumentar sua pontuação do Score. Caso seu 
Score esteja abaixo dos 700 pontos, é necessário melhorar. Contudo, é 
necessário ter cautela ao consultar seu CPF, pois um número de consultas 
excessivas pode prejudicar o seu Score. Portanto, faça isso apenas uma 
vez ao mês. 

2) Limpe seu nome É fundamental ter o seu nome limpo no SCPC. 
Além da consulta do seu Score, verifique eventuais pendências que ti-
ver no seu nome e negocie diretamente com estas instituições. Todavia, 
caso não tenha o dinheiro para pagamento à vista, negocie e pague em 
parcelas. O seu nome será excluído dos cadastros de inadimplentes assim 
que pagar a primeira parcela. As empresas têm um prazo de cinco (5) dias 
para isso.

3) Pague dívidas antigas no seu nome Mesmo aquelas dívidas que 
caducaram, é necessário buscá-las e negociar com os seus credores a 
melhor forma de pagamento, para eliminar a pendência no Registrado do 
BACEN. Isso poderá prejudicar o seu relacionamento com a maioria das 
instituições. Além disso, as instituições financeiras conseguem verificar 
absolutamente toda a sua vida bancária no Banco Central, através do SCR, 
nos últimos 13 meses.

4) Coloque contas básicas no seu nome Caso você ainda não tenha, 

coloque as contas básicas no seu nome, como água, luz, telefone, in-
ternet, TV a cabo, etc. Com isso, você terá um histórico de pagamentos 
associado ao seu CPF.

5) Tenha contas em banco Tenha conta em mais de uma instituição 
financeira e mantenha um bom relacionamento. Isso ajudará no seu his-
tórico como bom pagador, e influenciará positivamente no seu Score de 
Crédito. Todavia, não precisa ter as contas somente para gastar. Utilize o 
cartão de crédito de determinado banco, e mantenha a poupança em 
outro, por exemplo.

6) Compre a prazo É importante você ter alguns crediários no seu 
nome e compras às vezes a prazo, mesmo que não precise. Caso real-
mente prefira o pagamento à vista, utilize sempre um cartão de crédito, 
ou débito. Isso vai auxiliar na retomada da sua pontuação.

7) Pague as suas contas em dia Pague as suas contas religiosamente 
em dia. Sempre que puder, antecipe os pagamentos, e evite pagamento 
de multas, de negativação no SCPC e redução do seu Score de crédito.

8) Coloque as suas contas em débito automático Essa atitude é me-
lhor ainda. Com isso, você vai garantir que as contas, boletos e faturas 
serão pagas em dia. Portanto, estará também criando um histórico de 
bom pagador, paralelamente. Isso será benéfico para aumentar o seu 
Score de crédito.

9) Mantenha os seus dados atualizados Tente manter sempre os seus 
dados atualizados em todas as instituições que mantiver relacionamento. 
Contudo, o seu endereço deve coincidir com o cadastro no SCPC Boa Vista 
no site www.consumidorpositivo.com.br. Isso facilitará o entendimento 
das instituições financeiras de que você não está se escondendo, e que 
pretende ser encontrado e manter em dia os seus pagamentos.

10) Abra o Cadastro Positivo O Cadastro Positivo pode auxiliar na con-
cessão de crédito pelos bancos. Ele é uma forma de melhorar a precisão 
do Score, pois as informações dos seus pagamentos são computadas na 
pontuação. Portanto, quanto mais tempo ficar sem negativação, melhor 
é para o seu Score de crédito. Além de todas essas dicas, fica a dica que 
aumentar o seu Score não acontece da noite para o dia. Trata-se de um 
trabalho de médio prazo, mas que logo nos primeiros meses você verá o 
resultado. O ideal é seguir sistematicamente ao longo de doze meses, que 
é o período que o Score é renovado completamente. 




